
令和６年度 伴走型小規模事業者支援推進事業

アイデアを形に！簡単に
事業計画が作成できる！

事業計画
策定セミナー

受講者された方は、別紙の広告宣伝ツールを
優先して作成させていただきます。
自社の強みを知って将来の目標を決めよう！

【お問合せ】 恵庭商工会議所 〒061-1444 北海道恵庭市京町80 TEL: 0123-34-1111  FAX: 0123-34-0133

令和６年9月12日（木）

13:30～15:30
希望者には個別相談も実施します
※当日難しい場合、別途日程調整可

定員 １0名（先着順）

対象 小規模事業の経営者、

経営幹部 他

受講料 無料

会場 恵庭商工会議所

セミナー内容

・アイデアを形にするための
マーケティング手法

・どのようにＰＲするか
販売促進の方法

・ビジネスモデル構築
  アイデアを事業として組み立てる

下記の申込書に記入の上FAX、電
話、または右のQRコードからお申込み
ください。

経営者の漠然としたアイデアを実行に向けて具体化させる
には、計画書に落とし込む事が大切です。しかしながら、事
業計画の作成はハードルが高く感じる方も多くいらっしゃる
と思います。本セミナーでは、事業計画作成初心者の方でも

簡単に取り組める「１年計画ノート」を使い、自社の業績
拡大につながる事業計画書の作成をお手伝いします。

講師

株式会社日々是好日

高田 雅文 中小企業診断士

株式会社日々是好日は、これから起業を考え
ている方々や既に会社を経営している方々の
お役に立てることを喜びとする経営コンサル
ティング事務所です。
経営理論を振りかざすのではなく、「聴く
（対話する）」ことを大切にしています。直
面している困難を「対話する」。 経営者の思
いを「対話する」。企業を取り巻くさまざま
な環境について｢対話する｣。 これらの対話型
ヒアリングにより表面的な問題点だけでなく
「問題の本質」を探っていきます。
また、たかまさ経営総研の得意とするコンサ
ルティングは「売上を上げる」ことです。
売上を上げる手法は幾多の方法がありますが、
一番基本的なところでは、競合と「差別化」
をすることです。

＊ご記入いただいた情報は本セミナーに関する運営のみに利用し、個人情報保護法に則り、厳重に管理いたします。

FAX: 0123-34-0133 恵庭商工会議所 行 ※切り取らずに、このままFAXで送信して下さい

事業計画策定セミナー 受講申込書

お申込み

事業所名 業種

参加者名 TEL

E-MAIL 個別相談 希望する・希望しない

１年計画ノート
とは？

記入例を見ながら書き
込み欄を埋めていく
だけで事業計画が完
成するノートです
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